
🔷 DIALOGUE : fringues ;  

 

  QUESTIONS :  

Le client veut acheter quoi ? 

Il essaie combien de vêtements au total ? 

Combien coûte le produit ? 

Il choisit quel modèle ? 

 

  VRAI-FAUX 

Le client ne sait pas quoi acheter. 

Le client veut un vêtement strict. 

Le client fait du L. 

Le client paie en liquide. 

 

https://www.podcastfrancaisfacile.com/dialogue/acheter-des-vetements.html


Vendeuse : Bonjour, __________________________________________________ ? 

Client : Oui, je cherche ______________________________… 

Vendeuse : Ce ______________________ pour une occasion particulière ? 

Client : Non, c’est pour ____________________ tous les jours. 

Vendeuse : ___________________________________________ ? 

Client : L. 

Vendeuse : Oui, alors, j’ai celle-ci… Le __________________ est léger. On peut la _____________________ pour  

toutes les ______________________________… 

Client : Oui, je cherche _____________________________________ de plus décontracté. 

Vendeuse : Alors, j’ai ce modèle _______________________________… 

Client : Oui, j’aime bien… 

Vendeuse : Vous voulez ____________________________? 

Client : S’il vous plaît. 

Vendeuse : ________________________________… voilà. 

Client : Oui, elle me _____________________ bien. Elle est ___________________________ ? 

Vendeuse : ……………………… euros. 

Client : Vous l’avez dans ___________________________________________ ? 

Vendeuse : En L, il _____________________________ noir, gris ou marron. 

Client : Je ____________________________________ la noire. 

Vendeuse : __________________________… 

Client : Merci. 

Vendeuse : Ça _____________________________ très bien. 

Client : Oui, je ____________________ que je vais la ________________________. 

Vendeuse : Vous ne ____________________________________ pas votre achat, c’est un bon ____________________.  

Vous ____________________________________ autre chose ? 

Client : Non… 

Vendeuse : Alors, ________________________-moi, on va passer à la ______________________. Vous __________________ par carte ? 

Client : Oui… tenez. 

Vendeuse : Merci, vous ____________________ taper _____________________________________. Merci. Voilà monsieur. 

Client : Merci. 

Vendeuse : C’est moi. _______________________________ au revoir. Client : Au revoir. 



  EXPRESSIONS UTILES :  

Les mots du vendeur : 

1. Bonjour, je peux vous aider ? 
2. Quelle est votre taille ? 
3. Vous voulez l’essayer ? 
4. Vous désiriez autre chose ? 

Comment acheter des chaussures – dialogue chez le marchand de chaussures 
 

  DIALOGUE : 

La vendeuse : Bonjour, je peux vous aider ? 
Le client : Oui, j’ai vu des chaussures en vitrine qui me plaisent bien. 
La vendeuse : Montrez-moi. 
Le client : Alors, ce sont les marron(1) à 125 euros. 
La vendeuse : Celles-là ? 
Le client : Non, celles à côté. Oui. 
La vendeuse : D’accord, vous faites quelle pointure ? 
Le client : 43. 
La vendeuse : Tenez. 
Le client : Merci. 
La vendeuse : Attendez, je vais vous aider. 
Le client : Elles me serrent un peu. 
La vendeuse : Je vais vous les chercher en 44. 
Le client : C’est mieux. Oui, j’aime bien. Je suis à l’aise. Je vais les prendre. 

  QUESTIONS : 

1. Où sont les chaussures ? 
2. Combien coûtent les chaussures ? 
3. Quelle est la pointure du client ? 
4. Quelle pointure on lui propose finalement ? 

  VRAI FAUX 

1. Le client a vu les chaussures à l’intérieur du magasin. 
2. Les premières chaussures sont un peu petites. 
3. La vendeuse propose au client une taille au dessus. 
4. Le client achète les chaussures. 

 

https://www.podcastfrancaisfacile.com/dialogue/comment-acheter-des-chaussures-dialogue-chez-le-marchand-de-chaussures.html

